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Тематический план

	� Логика покупателей и продавцов при осуществлении сделок 
слияний и поглощений, основы структурирования в зависимости 
от задач покупателя / продавца

	� Оценка бизнеса

	� Ведение переговоров, основные структурные задачи, 
аргументация и контраргументация. Подход к построению 
матрицы ведения переговоров

	� Обзор документации, используемой в сделках  
слияний и поглощений

	� Обзор споров, вытекающих из сделок слияний и поглощений  

Для регистрации, пожалуйста, направьте ваши ФИО и курс 
Ирине Якушевой: iyakusheva@whitecase.com

Уайт энд Кейс & 
Сделки слияний 
и поглощений
Спецкурс будет проходить в режиме он-лайн 
по субботам с 16:30 до 18:00  
c 16 октября по 11 декабря 2021 г.

Автор и ведущий 
лектор курса

Андрей Донцов
партнер, глава практики  
корпоративных вопросов 
и M&A московского офиса 
Уайт энд Кейс

Андрей специализируется 
на сделках по слияниям и 
поглощениям и созданию 
совместных предприятий в 
таких областях, как энергетика 
и природные ресурсы, финансы 
и телекоммуникации. Андрей 
назван одним из лучших 
юристов в сфере корпоративных 
вопросов и M&A в России 
изданиями Chambers Global 
(индивидуальный рейтинг 
первого уровня), Chambers 
Europe, Legal 500, IFLR1000, 
а также изданием Ведомости. 
Андрей окончил международно-
правовой факультет МГИМО. 
Он регулярно выступает с 
лекциями на юридических 
факультетах ведущих 
российских вузов, включая МГУ, 
МГИМО и МГЮА(У).

Факультатив ориентирован на студентов 3-4 курсов  
бакалавриата,1-2 курсов магистратуры и аспирантов МГУ. 

Форма аттестации – зачет в виде письменного теста.

Координатор Программы дополнительного 
профессионального образования на юридическом 
факультете – доцент кафедры криминалистики Марина 
Александровна Лушечкина.


